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Jakarta, Jurnas.com - Asosiasi Asuransi Jiwa Indonesia beserta seluruh
anggotanya sangat mendukung kebijakan Pemberlakukan Pembatasan Kegiatan
Masyarakat Darurat yang mulai dilaksanakan sejak 1znggal 3 hingga 20 Juli
mendatang.

Al sepenuhnya mendukung kebijakan pemerintah dalam mencegah penyebaran
COVID-19. Selain itu, langkah pembatasan operasional dan mobilitas pegawai di
anggotanya juga sesuai dengan regulasi dan arshan OJK

Togar Pasaribu Direktur Eksekutif AAJI menjelaskan bahwa compliance di industri
asuransi jiwa selalu mengacu pada kebijakan pemerintah dalam menangani
pandemi COVID-19

“Sejak awal pandemi di tahun lalu, kami sudah beroperasi sesuai aturan
pembatasan, baik itu PSBB maupun Kebijakan PPKM Darurat yang dikeluarkan
pemerintah saat ini*, kata Togar, Jumat (9/7/20217).

ROLEX REPLICA

Ribuan Orang Antri untuk Beli
Replika Rolex Diskon 90%

TErBe MUB
Vaksh Ketiga

PELAJARILEBIH >

Asuransi Kendaraan
KIaim cashoack tamaenzn 10% melaiul A Cust Service

enoa Asuransi Ctiqaindenssia  DAFTAR SEKARANG

Seperti diketahui sebelumnya, berdasarkan Instruksi Menteri Dalam Negeri No. 15
Tahun 2021 mengenai Kegiatan (PPKM)
Darurat Di Wilayah Jawa dan Bali, industri asuransi yang merupakan bagian dari
seklor esensial termasuk dalam sektor keuangan, dijinkan untuk memberlakukan
bekerja dari kantor atau Work From Office (WEQ).
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Kebijakan lersebul juga menjelaskan bahwa aturan bekerja dari Kantor membatasi
maksimal kehadiran 50% dari total staf dengan tetap menerapkan protokol
kesehatan (Prokes) yang ketat. Hal ini sejalan dengan arahan OJK bahwa sektor
jasa keuangan beroperasi secara normal dan dihimbau untuk mengoptimalkan
layanan digital pada masa PPKM Darurat.

“Industri asuransi jiwa sangat mendukung kebijakan PPKM Darurat yang
diberlakukan untuk percepatan penanganan COVID-19. Sebagai salah satu sekior
esensial yang diperbolehkan bekerja dari kantor dengan pembatasan 50% dari
jumizh karyawan, kami selalu menghimbau kepada seluruh perusahaan asuransi
Jiwa yang terutama beroperasi di daerah berlakunya PPKM Darurat untuk tetap
menerapkan protokol kesehatan yang ketat', kata Togar.



Selain itu, Togar juga menjelaskan bahwa kepatutan dan kepatuhan terhadap
Prokes di operasional perusahaan anggotanya yang melibatkan pihak internal dan
eksternal perusahaan anggotanya dijalankan secara menyeluruh.

Perusahaan asuransi melakukan analisa menyeluruh kepada seluruh staf yang
diperlukan bekerja di kantor dan memaksimalkan penggunaan teknologi agar
sebagian lainnya dapat bekerja optimal dari rumah.

la meyakini bahwa meski dalam kondisi pandemi, AAJI berkomitmen untuk terus
mendorong inovasi produk dan peningkatan literasi asuransi kepada masyarakat
dan membangun kepercayaan masyarakat, serta memperbaiki pelayanan dan tata
kelola yang mendukung kebutuhan asuransi masyarakat di saat pandemi. Tapi
menurutnya, proses bisnis akan tetap menjalankan Prokes yang baik dan sesuai
regulasi yang ada.

“Semua stakeholders industri asuransi jiwa terus bekerjasama untuk menjaga
tingkat kepercayaan terhadap kinerja perekonomian secara makro, dan industri
asuransi jiwa secara khusus. Perlu diingat, keberhasilan kebijakan pemerintah
dalam upaya menurunnya penularan virus COVID-19 akan menyumbang besar
potensi rebound pertumbuhan ekonomi makro dalam jangka panjang,” tutupnya.
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Dirinya juga menegaskan, industri asuransi jiwa sangat mendukung kebijakan
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Data Asosiasi Asuransi Jiwa Indonesia (AAJ1), pada kuartal
pertama tahun 2021 menyebutkan, jumlah agen asuransi jiwa
atau tenaga pemasar sebanyak 610.744 orang.

Tercatat 90,6% dari total tenaga pemasar tersebut berasal dari
saluran keagenan. Hal ini menunjukan bahwa penetrasi asuransi
jiwa sangat bertumpu pada agen.

Baca juga: Darurat Covid-19, Begini Kondisi Kesehatan Habib
Rizieq di Rutan Bareskrim,Keluarga Tak Boleh Jenguk

Dengan pertumbuhan jumlah agen berlisensi itu, Direktur
Eksekutif AAJI, Togar Pasaribu menegaskan, keanggotaan MDRT
pun akan meningkat karena asosiasi akan terus mendorong
pertumbuhan anggota MDRT untuk sejalan dengan
pertumbuhan jumlah agen asuransi jiwa secara keseluruhan.

Dengan adanya MDRT, diharapkan profesi agen semakin dikenal
oleh masyarakat luas. Saat ini, semakin banyak orang menekuni
profesi sebagai Agen Asuransi Jiwa, tidak terkecuali anak muda
atau kalangan milenial.

Agen asuransi jiwa sudah mulai dicari oleh masyarakat sebagai
pendamping dalam memberikan edukasi tentang perencanaan
keuangan keluarga serta dilirik sebagai peluang karir yang
menjanjikan.

AAJl mengingatkan seluruh tenaga pemasar untuk tidak
melakukan pembajakan agen/poaching, twisting, mis-selling dan
praktik-praktik penjualan yang melanggar etika.

“Rekrutlah tenaga-tenaga pemasar baru dari luar industri agar
profesi ini semakin dikenal luas” ujar Togar.

Baca juga: Muncul Pakai Baju Tahanan dan Minta Maaf, Harga
Topi Branded Nia Ramadhani Ini Jadi Sorotan

AAJl optimistis bahwa semakin banyak jumlah agen asuransi jiwa
di Indonesia akan mendongkrak tingkat kesadaran masyarakat
akan pentingnya asuransi sebagai perlindungan jangka panjang.

Oleh karenanya, kata Togar, perusahaan asuransi jiwa perlu
memberikan dukungan penuh bagi perkembangan agen asuransi
jiwa di tanah air, melalui peningkatan kapasitas maupun
pemberian apresiasi yang setinggi-tingginya sebagai upaya untuk
terus memotivasi kinerja yang lebih baik lagi.

Miliana Marten, Country Chair MDRT Indonesia mengatakan,
pada tahun 2020 lalu Indonesia masuk dalam urutan ke 8 top
member seluruh dunia.

Sepuluh besar negara dengan jumlah anggota MDRT terbesar
tersebut yaitu Hong Kong, China, United States, Jepang, Taiwan,
Vietnam, Thailand, Indonesia, Republic of Korea dan India.

“Melihat peningkatan jumlah anggota yang cukup signifikan di
masa pandemi, untuk tahun 2022 kami optimis jumlah anggota
MDRT Indonesia dapat mencapai lebih dari 5.000 member,”
ungkap Miliana.

Dia berharap, dengan meningkatnya jumlah agen MDRT di
Indonesia maka akan semakin banyak agen-agen asuransi
bertaraf internasional, sehingga akan meningkatkan kualitas
agen asuransi di Indonesia.

Dengan meningkatnya kualitas agen asuransi maka nasabahpun
akan mendapatkan pelayanan yang sangat profesional sesuai
code of ethics MDRT.

“Jadi tantangan kami adalah meningkatkan jumlah anggota MDRT
dan menularkan spirit MDRT agar semakin banyak agen-agen
asuransi yang berpredikat MDRT sehingga nasabah dapat
terlayani dengan baik,” jelas Miliana.
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JAKARTA. Pandemi Covid-19 menyebabkan agen asuransi
tak bisa leluasa mencari nasabah, sehingga pencapaian
premi melalui kanal keagenan akan menurun. Padahal
perusahaan asuransi masih mengandalkan agen untuk
menggenjot pendapatan premi.

Data Asosiasi Asuransi Jiwa Indonesia (AAJI) menunjuk-
kan, kontribusi keagenan asuransi jiwa di kuartal I-2021
terhadap pendapatan premi turun 5,8% secara tahunan
menjadi Rp 16,15 triliun. "Penjualan produk asuransi me-
mang banyak melalui bancassurance. Tapi jangan lupa di
bank ini juga ada agen yang menjual. Artinya yang menjual
kebanyakan agen,” ujar Togar Pasaribu, Direktur Eksekutif
AAJIL, akhir pekan lalu.

Ia juga menyampaikan, kebutuhan terhadap agen asu-
ransi ini masih akan ada jika literasi masyarakat terhadap
produk asuransi masih kurang. Agen asuransi tetap berpe-
ran untuk memberikan penjelasan para calon nasabah
yang belum memahami asuransi.

Adrianus Octaviano
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KONTAN/Carclus Agus Waluyo
Customer service melayani agen asuransi di salah satu kantor asuransi jiwa di Jakarta, Jumat (9/7). Data Asosiasi Asuransi
Jiwa Indonesia (AAJl) mencatat, kuartal pertama tahun ini jumlah agen asuransi jiwa sebanyak 610.744 orang. Dari total
jumlah tersebut, sekitar 90,6% berasal dari saluran keagenan.
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Meski pandemi, agen masih dibutuhkan pasarkan
produk asuransi jiwa

[ [ [5]n ] ] SMaossn

arolus Agus Waluyo

Reporter: Adrianus Octaviano | Editor: Noverius Laoli

KONTAN.CO.ID - JAKARTA, Adanya pandemi covid-19 tampaknya tak
berpengaruh signifikan pada kinerja kanal keagenan asuransi jiwa.
Meskipun kanal keagenan mengalami penurunan pada tiga bulan pertama
tahun ini, kontribusi agen diakui masih dibutuhkan untuk pasarkan produk
asuransi jiwa.

Sebagai informasi, Data Asosiasi Asuransi Jiwa Indonesia (AAJI)
menunjukkan kontribusi kanal keagenan asuransi jiwa di kuartal | terhadap
pendapatan premi menurun 5,8% secara tahunan menjadi Rp 16,15 triliun.
Untuk perbandingan, pada periode sama di tahun sebelumnya kanal
keagenan berkontribusi terhadap pendapatan premi sebesar Rp 17,15
triliun.
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“Walaupun penjualan produk asuransi memang banyak melalui
bancassurance, jangan lupa di b e ini juga ada agen yang
melupakan penjualan. Artinya yang melakukan penjualan-penjualan ini
kebanyakan agen;” ujar Direktur Eksekutif AAJI Togar Pasaribu.

Togar juga menyampaikan bahwa kebutuhan terhadap agen asuransi ini
masih akan ada jika literasi masyarakat terhadap produk asuransi masih
kurang. Hal ini mengingat bahwa masih banyak nasabah yang ingin
dijelaskan secara langsung oleh agen sebelum membeli produk asuransi,
khususnya asuransi jiwa.

Baca Juga: Peranan agen tetap penting

“Sejauh ini selama masyarakat republik ini masih malas membaca, maka
agen itu tetap diperlukan. Saya pernah bilang dengan OJK, sudah taruh saja
semuanya secara digital tapi temyata masyarakat kita tingkat literasinya
masih rendah” ujar Togar.

Sehubungan dengan kontribusi keagenan, Generali Indonesia mengakui
bahwa peran agen menjadi yang paling besar untuk memasarkan
produknya. Asal tahu saja, kanal keagenan di Generali Indonesia
memberikan kontribusi 56% terhadap total premi di kuartal | yang sebesar
Rp 900 miliar,

Marketing and Communication Group Head Generali Indonesia Vivin
Arbianti menjelaskan bahwa meskipun suasana pandemi covid-19
menyebabkan agen kesulitan untuk bertatap muka langsung dengan
nasabah, namun agen Generali Indonesia masih terus aktif menjalankan
profesinya secara online.

Baca Juga:

“Kami terus menderong peningkatan skill agen pada berbagai aspek
termasuk aspek digital. Terkait hal ini, Generali mengoptimalkan
penggunaan platform digital, iLearn untuk dengan pelatihan-pelatihan
secara online dan lengkap, serta bisa diakses kapan saja,” ujar Vivin kepada
KONTAN.



Vivin juga menjelaskan bahwa peran agen masih sangat dibutuhkan untuk
pemasaran produk asuransi karena calon nasabah masih sangat
memerlukan diskusi dan konsultasi untuk menentukan produk dan
manfaat-manfaat apa saja yang sesuai dengan kebutuhan.

Hal yang sama juga disampaikan oleh Direktur Bisnis BNI Life Neny Asriani
yang hilang kalau agen masih merupakan salah satu kanal bisnis asuransi
yang terdepan. Meski demikian, Neny mengakui bahwa kanal keagenan
mengalami penurunan karena situasi pandemi covid-19 menyebabkan
proses tatap muka terhambat.

AC LG DUALCOOL

LG DUAL Inverter Compressor™ dengan frekuensi
rotasi rendah untuk lebih hemat energi

Baca Juga: Hingga Juli 2021, agen asuransi berstatus MDRT naik 33%

Hingga Mei 2021 ini, kinerja premi keagenan dalam BNI Life sebesar Rp 69
miliar. Itu berarti hanya memberikan kontribusi sebanyak 4% dari total premi
yang didapatkan sebesar Rp 1,74 triliun.

“Di masa pandemi yang tidak menentu ini, tenaga pemasar Agency masih
cukup memungkinkan untuk dapat beraktivitas bertemu calon nasabah
secara informal atau tidak tergantung jam kerja dan dapat melakukan
kegiatan pemasaran di sosial media yang dampaknya yaitu prospek bisnis
Agency masih sangat besar,” jelas Neny kepada KONTAN.
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Foto: Jurus Allianz Life Dorong Kinerja Bancassurance di Masa Pandemi (CNBC Indonesia TV)

Jakarta, CNBC Indonesia - Direkitur & Chief of Partnership Distribution
Officer Allianz Life Indonesia Bianto Surodjo mencatat total Annual
Premium Aquivalent (APE) dalam dua tahun terakhir tumbuh tinggi
mencapai 43%.

PR s

"Di Allianz dalam 2 tahun terakhir tumbuh tinggi, total APE naik 43% dari
2018 Rp 2.7 triliun menjadi Rp 3,9 triliun di 2020 kemarin,” ujarnya
dalam Insurance Week di Jakarta, Jumat (9/7/2021)

Dia juga mengatakan, berdasarkan laporan Asosiasi Asuransi Jiwa
Indonesia (AAJI) pertumbuhan APE Allianz sebesar 29%. Hal ini

menurutnya meningkatkan market share dari 5 ke 10% TERF
r

"Allianz kuartal pertama menjadi asuransi dengan penjualan APE paling .,,

besar," tegasnya ﬁu

Baca: Bedah Strategi Adaptasi Industri Asuransi di Masa
Pandemi

Adapun untuk Bancassurance berkontribusi besar dalam kinerja ini. Tak
heran, kuartal pertama 2021, Allianz tumbuh dua kali lipat lebih besar

dibanding kuartal pertama tahun sebelumnya

Selanjuthya dia juga mencatat pembayaran premi tahun lalu mencapai
Rp 11 triliun. Pembayaran premi tersebut diakuinya sesuai dan tepat

waktu, sehingga ke depan Allianz akan terus menjaga performa ini

Sementara itu untuk sisa 2021 ini, dia menegaskan bahwa Allianz
memiliki misi untuk mengasuransikan sebanyak mungkin orang
Indonesia dan memiliki rencana jangka panjang. Diantaranya adalah
akan terus berinovasi pada produk baru.

Kemudian Allianz akan terus menciptakan pengalaman positif dengan
cara digitalisasi serta otomatisasi seperti mempermudah klaim.
Selanjutnya adalah Allianz akan bekerjasama dengan bank untuk
adaptasi dan menjangkau lebih nasabah bank pada umumnya.

"Terakhir Meningkatkan kemampuan tenaga penjual,” pungkasnya

Baca: AAJI: Asuransi Jiwa Beroperasi Sesuai Aturan PPKM

Darurat
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Foto: Optimisme Allianz Life Dangkrak Penjualan Asuransi Saat Pandemi (CNBC Indonesia TV)

Jakarta, CNBC Indonesia - Direktur & Chief of Partnership Distribution
Officer Allianz Life Indonesia Bianto Surodjo mengatakan jika jalur
cabang atau tele marketing untuk penjualan asuransi akan tetap
berkontribusi di tengah era digital seperti saat ini.

"Bicara 5-10 tahun mendatang, kami percaya jalur cabang atau
telemarketing akan kontribusi secara dominan " katanya pada Insurance
Week di Jakarta, Jumat (9/7/2021).

IVeski begitu, secara bertahap Allianz bakal mulai mengambil peran

Jurus Allianz Hadapi Tantangan Kala Pandemi

meningkatkan porsi investasi di kanal-kanal tersebut.

"Termasuk menyesuaikan produk yang dijual digital, yang biasanya
lebih sederhana dan mudah," tuturnya.

Baca: Adaptasi di Masa Pandemi, MAGI Lakukan Transformasi
Digital

Adapun selama pandemi, tantangan terbesar industri asuransi
menuruinya adalah kelemahan ekonomi. Selanjutnya adalah
bagaimana interaksi dengan nasabah. Sebab, suka atau tidak
penjualan asuransi masih bergantung pada pertemuan tatap muka

"Makanya kami melakukan inovasi, cara penjual virtual non face fo face,
diharapkan penyesuaian tersebut bisa membantu,” ujarnya.

Hingga saat ini, inovasi yang dilakukan Allianz antara lain melalui eAZy
Connect yang memungkinkan pengajuan aplikasi secara digital.
Berikutnya jika melalui bancassurance semua dibekali dengan

iPad sehingga penjualan lebih transparan

Adapun pascapenjualan, Allianz melakukan inovasi digital ditandai
dengan proses pembayaran yang sudah terintegrasi dengan bank
Proses klaim juga dipermudah karena kerjasama dengan RS dan
service provider

"Proses Underwritting juga menggunakan Artificial intelligence (Al).
sehingga Ada nasabah ingin membeli produk, prosesnya bisa lebih
cepat dibanding pelaku pasar yang lain," tegasnya.

Baca: Allianz Catat Kenaikan APE Hingga 43% Selama 2 Tahun
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Prustersial Towse Jakara, Raty (722018) - NEYDW Frasetya

Bisnis.com, JAKARTA — PT Prudential Life Assurance atau Prudential Indonesia, perusahaan
yang memiliki portofolia kuat dalam produk unit-linked, meluncurkan sejumiah produk asuransi
tradisional selama pandemi Covid-19. Banyaknya pilihan proteksi dinilai menjadi penting untuk
bisa memenuhi kebutuhan sebanyak mungkin nasabah

Hal tersebut disampaikan oleh President Director Prudential Indonesia Jens Reisch dalam
peluncuran produk teranyar PRUCerah, Kamis (87/2021). Produk tersebut merupakan
asuransi jiwa syariah tradisional yang memberikan mantaat pendidikan bagi anak dan
perlindungan jiwa orang tuanya

PRUCerah merupakan satu dari sejumlah produk asuransi tradisional yang diluncurkan
Prudential selama pandemi Covid-19. Sebelumnys, parseroan telah meluncurkan
PRUWarisan yakni asuransi jiwa tradisional dengan manfaat warisan, lalu terdapat produk
PRUCINta yang diluncurkan pada awal masa pandemi Covid-19 di Indonesia

Jens menjelaskan bahwa pihaknya memang memiliki portofolio yang kuat den besar dalam
produk asuransi yang dikaitkan dengan investasi (PAYDI) atau unit-inked. Berdasarkan
catatan Bisnis, unit-linked memang mencakup sekitar tiga per empat dari total portofolio
Prudential

Meksipun begitu, kondisi pandemi membuat masyarakat semakin membutuhan proteksi
sehingga perusahaan asuransi perlu menyediakan berbagai pilinan. Menurut Jens, hal itu turut
beriaku dalam jenis produk asuransi, banyaknya pilihan membuat masyarakat dapal memiiin
‘apakah kebutuhannya merupakan esuransi radisional atau unit-inked.

“Di tengah pandemi kita harus berinavasi. Kami harus benar-benar komplit, produk investasi
[unit-inked], syariah, tradisional, harus ada, sehingga setiap nasabah ada pilihan. Karena ada
perbedaan kebutuhan dari setiap nasabah dalam kondisi saat ini,” ujar Jens pada Kamis
(8/7/2021).

Dia mennjelaskan bafwa pandemi Covid-19 yang mengancam kesehatan memang
memberikan peluang besar bagi industri asuransi. Nemun, di sisi lain terdapat tantangan
besar dari turunnya deya beli masyarakat akibat tekanan ekonomi

I Baca Juga : Prudential Indonesia Luncurkan Asuransi Pendidikan PRUCerah

Menurut Jens, hal tersebut har;

dipahami aleh perusahaan-perusahaan asuransi agar misi
memproteksi sebanyak mungkin masyarakal dapat terus menunjukkan perkembangan

i dikelahui, penetrasi asuransi di Indonesia masih ada dalam tingkat yang rendah, baik
dilihat perbandingannya terhadap jumlah penduduk maupun produk domestik biuto (PDB).
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Sebagal perusahaan asurans! jtwa terkemuka dengan komitmen untuk senantiasa
rmewujuckan berba

mend kan, mematami ¢
Indonesi, PT Prudential Lfe Assurance (Prudential iconesia) kemball Berinovas dengan

wia Syarish PRUCerah (FRUCerah).

mmeluncurkan olus Asuran:

PRUCerah merupakan asuransi jwa tradisional berbasis syariah pertama di industri asuransi
Jiwa Indonesia yang menawsrkan manfaat dana pendidikan bulanan dan tambshan dana
pendidikan

Jens Reisch, President Director Prudential Indonesia, menjslaskan, “'rudsncial Indenssla
percaya batwa membekall anak dengan perdidikan yang mermadal menjadi penentu bagi
lahirnya sumber daya manusia berkualitas. *

Menyediakan akses ke pendidikan seharusnya tidak hanya menjadi ambisi, namun Juga
Frenjach EangpUng [wab seliap erang ua. Satu studi mengungkapkan sebanyak 74,7%
rmasyarakst mengaku masih ‘n=hempa(kan pena dlikan sehagal prioritss pengelusran utama
rrrcski i ¢ ki

sh panderni. Ramun sayo [
perencanaan finaneial tarbukc dart sufvet iy yang mem
perlindungan untuk dana pendidikan anak,” ungkap Jens

Reisch, Kon

s |u5m712nz1 )

I skzanya, k-na\kan maya pendidikan, terutamsz pendidikan tinggl, terus terjadl, Berdasarkan
dati Badan Pus K (APS), Infliasi dar sekior pendidikan mencapal 3.81% pada 2019,
sedangkan rata-rata kenalkan uang pangkal pendicikan mencapal 10-15% per tahunnya,

Inovas! PRUCerah yang kami luncurkan hart Ini merupakan produk ssursr\'u\wa yang
ditarapkorn dap ko bt perjalanan par a
marmanu kaboriban penaidikan tinggl anak-anak terus terlindung) secars Dpl\mal darl
bierbagal risikn. Ingvasi ini juga merupakan wijud keserisan karmi dalam mendukung
kemajuan sektor edukast yang telah menjadi priontss perusahaan sejak 1ama, dan bahkan
menjadi salah satu pilar utama inisiatif Community Investment Prudential Indonesia,

rrbung Jens.

itk

ing;

Lebih [anjut, Himawan Purnamsa, Managing Direstor for Custemer Solution & Delight
Prudential Indone: srlcans, “Strateg kormprehensl yang, dapat meng,

risik biaya serta proteks: dibucunkan karena pandemi membukukan bahwa beragam risike
kehidupan berpotensi me atau pendidikan tings
anak. -

i

“Kami yakin I"RUCerah dapat menjad Jawaban dengan manlaa( perl\ndurvgsrmya yane

B, mulal ar mankan dana penidicn hingsa m

yang disebabkan oleh kendis! kritls; manfaat unggulan yang e produk je]en\snyz
Jelas Hirmawan,

PRUCErah dituijukan bagi orang [a bersia 1955 tahun yang sedang mempe
pendidikan anak mereka (usia 1-18 tahun) dengan pilihan masa pembayaran kentribus! yang
o b ot fonjang pencidikan tngsi.
PRUC2rah tidak hanys menawarkan manfaat dana pendidikan yang dapat digunakan
sebagal belkal untuk pandidikan tinggi, namun jugs memberikan manfaat bebas kontribusi
ketika orang tia meninggal dunia, Menderita cacat total dan Tetap atau kondisi kitis

ks

Ivan Ahda, Pegist Pendidikan dan Ketus Jaringan Semua Murid Semua Guru turut
kKN pEntingy peranan L untuk menyediaian ke ke perdidikn
lebih tinggl bagl anak-anak merska

yang,

Ticak bisa dipungkiri bahwa persaingan akan makin ketat dan kuallfikasi pendidikan yang
idikan formal, generasi mendatang ha
kritis, memecahkan masalah, kreatf, dan

o dengan orang musanyss bisa borkormbang dan torboniuk solaa di
pendidikan Binggl. Dengan makin kompleksnya kebutuhan di Masa depan, orang tua harus
mempersiapkan masa depan anak dari berbagai sisi, mulai dari pendidikan formal hingga
pelatihan soft-skifl.”

sehagal z3lah seorang sosck Grang wa yang mengutamakan pendidikan, Denita Nugrehe,
selebritas dan ibu dari dus arang anak (10! bt ki, “Soya

dibesarkan oleh figur orang twa yang memperjuangkan pendidikan, sehingga semangat it
pula yang kami terapkan sekarang. Ketika baru meniksh justry kami sudah lsngsuns funting
sekolah untuk anak-anak serta mengalokasikan dana pendidikan yang tidak boleh diganggu
gugat

“Misrmnarus sayia, PRUCErah chapat membantu para arang, s untk lebib pereaya sini dalam
menyusun rencana pendidikan dan masa depan ansk-ansk secara lebih optimal dan

terproteksi - bahkan jika terjadi hal-hal yang tidak diinginkan,” tegas Donita.

h dari Prodential

PRUCErah memperluas portofolio inovasi d.
Indonesia serta memperkuat komitmen “Syariah untuk Semua® yang diusung perusahaan
BRUC . 1 mienjoac bogian peenlinsg, dar pirss pors ack kemtritton
terkemuka ekonomi Syarish Indonesia dan mewujugksn masyarskat ndanesia yang lebin
hat dan sejahters agar mereka bisa yang terbaik dalam k
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Jakarta - Kebutuhan asuransi bagi generasi milenial terus meningkat
Kendati demikian, masih banyak anak muda yang belum menjadikannya
prioritas utama

Bahkan, kurangnya edukasi hingga kesibukan sehari-hari membuat
mereka menunda untuk memiliki asuransi. Padahal asuransi panting
untuk menghindari risiko keuangan dan kesehatan di masa mendatang,
yang seringkali terjadi tiba-tiba. Melansir dari beragam sumber, ini dia
manfaat memiliki asuransi sejak dini bagi milenial

Sakit Butuh Biaya Mahal

Semua orang pasti tidak ingin sakit Namun, sakit biasanya datang
secara mendadak atau tanpa pemberitahuan. Belum lagi biaya
pengobaten terbilang tidak murah, bahkan selalu meningkat setiap
tahunnya Kalau tidak ada persiapan, bisa-bisa kamu jadi kelabakan
mencari uang untuk biaya pengabatan. Beda halnya jika sudah memiliki
asuransi. Kamu jadi lebih lenang karena sudah punya persiapan sejak
dini

Baca juga:

Catat! 3 Tips Investasi Emas buat Pemula yang Aman &
Menguntungkan

Premi yang Lebih Rendah

Tahukah kamu dengan memiliki asuransi sejak dini akan membuat premi
yang dibayar lebih ringan? Hal ini karena kalangan muda cenderung
memiliki risiko sakit yang lebin kecil dibandingkan orang yang sudah
berusia 40 tahun ke atas. Semakin bertambah usia, kamu menjadi lebih
rentan terkena beragam penyakil, seperti diabetes Oleh karena itu,
kabanyakan asuransi akan mematok premi yang teriangkau jika Anda
mengajukannya di usia muda

Sekalian Berinvestasi

Selain sebagal proteks: dirl dan keluarga, asuransi juga bisa menjadi
investasi untuk masa depan. Utamanya jika menggunakan asuransi unit.
link yang menawarkan maniaat lebih meski preminya juga sedikit lebin
tinggi. Hal ini karena setengah dari premi dialokasikan untuk proteksi,
sementara sisanya akan diputar untuk investasi. Jadi selain mendapat
perlindungan kesehatan dan jiwa, kamu pun akan mendapatkan
keuntungan dari investasi pada produk keuangan.

Berkarya Jadi Lebih Tenang

Dengan memiliki asuransi kamu tidak periu khawatir akan pengeluaran
eksira yang datang secara tiba-tiba. Sebab risiko finansial tersebut
sudah diasuransikan. Kamu hanya periu membayar premi secara teratur
supaya terlindungi, sehingga bisa lebin fokus dalam berkarya dan
mengembangkan potensi diri

Baca juga:

Tips Sukses Menabung & Investasi Pakai Dompet Digital,
Yuk Dicoba!

Jadi, masih ragu untuk memiliki asuransi sedari dini? Apalagi saat sudah
tersedia asuransi yang bisa diakses secara online. Salah satunya
melalui dompet digital DANA_ Cukup pilih fitur DANA Siaga pada aplikasi
DANA untuk mendapatkan produk asuransi, bak asuransi jiwa maupun
kasehatan. #BebasDrama karena premi yang terjangkau, yakni mulai
dari Rp 8 000 per bulan untuk asuransi jiwa, dan Rp 8 900 untuk
asuransi rawat inap rumah sakit



